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KTTO KOBI GELISTIRME BIRIiMI

KOBi’lerde Marka ve Reklam Yonetimi

14 Mayis 2016 Cumartesi

Egitmen: Aysun Sabanli

adres / address

KIBRIS / CYPRUS KIBRIS / CYPRUS KIBRIS / CYPRUS KIBRIS / CYPRUS

90 Bedrettin Demirel Caddesi +90 392 228 37 60 +90 392 228 30 89 ktto@ktto.net
Lefkosa, North Cyprus +90 392 228 36 45

BRUKSEL / BRUSSELS BRUKSEL / BRUSSELS BRUKSEL / BRUSSELS BRUKSEL / BRUSSELS
Chamber House, Avenue des Arts +3202 28022 80 +32022801180 brussels@ktto.net

19 A-D, 1000 Brussels-Belgium
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Egitimin Amaci

Egitim, dogru segmentasyon stratejisini belirleyerek, farkhlasmis pazarlama iletisimi
yontemlerini ve markalasma yolunda atilmasi gereken stratejik adimlarla ilgili temel bilgileri
vermeyi amaclamaktadir. Yerel pazarda marka olmak, farkhlasmis bir konum igin
segmentasyon ve konumlandirma yontemleri, yeni dinya dinamikleri icin 360 derece
pazarlama iletisimi yontemleri konulariyla ilgili uygulamali 6rnekler vererek marka ve
pazarlama iletisimi yetkinliklerini gelistimeyi amaglamaktadir.

Egitimin icerigi

e Rekabette farklilasmak icin markalasma

¢ Markadan markalasmaya

® Marka mimarisi

® Segmentasyon

e Konumlandirma

e Reklam veren olmak

® 3600 (entegre) iletisim kavrami

e Yaratic fikrin gelistirilmesi ve uygulanmasi

Egitime Kimler Katilmali

Egitime, kurumlarin st dizey yoneticileri, her seviyeden pazarlama ekibi calisanlari, halka
iliskiler, reklam, ve sosyal medya yetkilileri ve satis yoneticileri katilabilir.
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Egitimin Tarihi, Yeri ve Saati

14 Mayis 2016 Cumartesi, KTTO, 09:00 - 16:30

Katilimci Sayisi

Katilimci sayisi 25 kisi olarak sinirlandiriimistir. Her isletmeden en fazla iki katilimci olacaktir.

Egitim Ucreti

Egitim Ucreti kisi basi 150 TL dir. Egitimin sonunda katilimcilara sertifika verilecektir.

EGITMEN OZGECMISi VE REFERANSLAR

Aysun Sabanl

Aysun Sabanli, su anda yaratici nis teknolojiler gelistirmeye odaklanan akilli telefon Ureticisi,
Rus, Yota Devices sirketinde Tiirkiye ve israil’den sorumlu Ulke Miidiiri olarak gérev
yapmaktadir. Bunun yanisira, bazi PR ve sosyal medya ajanslarina ve markalara, marka ve
stratejik is gelistirme danismanligi yapmaktadir. Ayrica, halihazirda Dogu Akdeniz
Universitesi, Ekonomi ve isletme Fakiilyesinde, Tiketici Davranislari dersini, part-time
Ogretim Gorevlisi olarak, vermektedir.

Sabanli, daha &nce Sony Mobile Markasi Tiirkiye Ulke Miidiirii ve Tirkiye, Yunanistan ve
Israil’den sorumlu Pazarlama Direktori olarak Sony Mobile’in markalasma stireglerini
yonetmis ve Sony Mobile’in Pazar payi kazanarak akilli cep telefonlari pazarinda énemli bir
oyuncu olarak katilmasina buyuk katkida bulunmustur.
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Egitmen, LG Elektronics Marka Pazarlama Mudiri olarak gorev yaparken bircok odul
kazanan pazarlama iletisimi projesini yonetmis, LG Electronics’in marka bilinirligini
Turkiye'de yerlestiren yonetici olmustur.

Sabanli, sirasiyla, Clinique, Epilady ve Pioneer markalarinin da Pazarlama Yonetimi
kadrolarinda yer almistir.

Aysun Sabanli, istanbul Universitesi Ekonomi Lisans ve University of Westminster,
Pazarlama Yénetimi Lisans Ustii egitimini tamamlamistir.

Referanslar:
Marketing Master Class, 2013: Pazarlama Stratejisini Marka Sohbetine Donustirmek
Bogazici Universitesi, Teknoloji Kulubii, 2013: Sanat, Teknoloji ile Bulustugunda
Marketing Power Conference, 2015: Dijital Pazarlama ve Sosyal Medya
Arkhe Egitim
VYS Varlibaslar Ltd. Sti: Pazarlama Yonetimi Egitimi
ENPR, 2015, 2016:
Stratejik Pazarlama Egitimleri
Pazarlama iletisimi ve Sosyal Medya Egitimleri
Yeni Dlinyada Pazarlama
v’ MBSays, 2015, 2016:
Kreatif Ekipler icin Pazarlama Stratejisi
Bir Pazarlama YoOneticisi Ne Bekler
Markalasma Surecleri
Musterilerden Topluluklar Yaratmak
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